)OLLULLL LLLLVLLULLLLLLL LLLLLLLLLLLLOLL

BIENVENUE DANS NOTRE RESEAU !

LIVRET D'ACCUEIL
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eseau
Initiative

VENDEE BOCAGE

eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee



SUUEIEUEEIREE \/OTRE ACCOMPAGNEMENT INITIATIVE
Initiative

VENDEE BOCAGE

RESPECT BIENVEILLANCE GRATUITE CONVIVIALITE ECOUTE CONFIDENTIALITE

S~ POURQUOI ? Ne restez plus isolé - Profitez de I'expérience de vos pairs

@ ) > Prenez de la hauteur - Gagnez du recul sur votre projet et votre organisation
@ Intégrez facilement le tissu économique local
~ Augmentez votre visibilité et développez votre réseau
% Maximisez vos chances de réussir et accélérez votre croissance

NOTRE ACCOMPAGNEMENT EN UN COUP D'CEIL

ul Suivi personnalisé avec un rendez-vous annuel et votre "météo d'entreprise” mensuelle
I, Parrainage par un chef d'entreprise expérimenté (rencontres trimestrielles)

%% Rendez-vous Coup de Pouce avec nos experts bénévoles

“* Café'IN et ateliers pour développer vos compétences et votre réseau

=) Communication et mise en avant de votre entreprise sur nos réseaux sociaux et événements

RDV Café' ®N -|- ATELIERS Qe RESEAUET ASTUCES @

Agenda sur notre site internet

NOTRE EQUIPE EST A VOTRE ECOUTE
02.51.43.87.25

CONTACTEZ VOS REFERENTS TERRITOIRE :

Christian DRAPEAU

TERRES DE
0785564333 MONTAIGU
c.drapeau@bar-lentrepotes.fr

Valéry SOULARD [
0743033822 | "
vsoulard@pentagone85.fr

Louis-Marie FRUCHET

07 85 94 60 74 rays ce
Mortagne

fruchet.tv@wanadoo.fr

Matthieu DUBOURG TERRES DE
068459 41 47 MONTAIGU
dubourg matthieu85@gmail.com

Camille OUVRARD
0637323705
cmp.ouvrard@gmail.com

PAYS pis
HERBIERS

Jean-Yves MOREAU
0611720216
jymoreau@svygec.fr

Bernard NAULEAU sa IJ"E?ULGENT
0673748598 Les EssARTS

bernardnauleau@orange.fr

PAYS

Simon DAVID SA NT-FuLcenT
06 168803 11 Les ESSARTS

SDavid@conservateur-conseil.fr

¥4 Jean-Claude MARCHAND

Pays.®
0787211876 Pouzauges
marchandjeanclaude@pouzauges.fr

ILS FACILITENT LES CONNEXIONS LOCALES ET
VOTRE RECHERCHE DE PARRAIN !



LE SUIVI COMMENT CA MARCHE ?

ENGAGEMENT MUTUEL
1.Parrainage - Contactez nos référents bénévoles pour exprimer vos besoins

2.Suivi régulier - Transmettez chaque mois la "météo de votre entreprise" et réaliser un rendez-vous de suivi annuel

ntrepreneur.e

3.Réseau actif - Participez a nos événements et ateliers pour développer vos contacts
4. \lisibilité accrue - Profitez de notre communication et de notre annuaire d'entrepreneurs Initiative
VENDEE BOCAGE m

LE PARRAINAGE C’EST QUOI ? LL.
i, Un chef d'entreprise expérimenté qui vous %0 ™ Wy | o i
accompagne gratuitement - - .fffj’.‘:jsrgssww.'
A Rendez-vous trimestriels pendant un an minimum T %5 ¥ 0
% Relation confidentielle et bienveillante By 0%~
= 2 s
5 BONNES RAISONS D’ETRE PARRAINE UN SUIVI SUR MESURE : EE‘EE'! » o y
=
=

1. Je bénéficie de I'expérience d'un chef d'entreprise
2. Mon parrain m'évite la solitude et m'aide a prendre  RENDEZ-VOUS INDIVIDUEL
Un entretien annuel avec votre chargée accompagnement

du recul
3. J'évite les erreurs de débutant et donc me développe [& Premier rendez-vous environ 3 mois aprés le démarrage
pour détecter vos besoins et vous orienter

plus vite

4. Je bénéficie du réseau de mon parrain -/ Préparation avec la"Check-list"
5. J'optimise mes chances de réussite ! Analyse de votre "météo" mensuelle sur Arka
"RENDEZ-VOUS COUP DE POUCE" POSSIBLE

2 Mobilisez des experts bénévoles pour des conseils

& Enindividuel ou en groupe
P Confidentialité garantie

NOTRE MISSION : PROMOUVOIR ET CONNECTER
VOTRE ENTREPRISE
&3

PROMOTION DE VOTRE ENTREPRISE
9000

ul Annuaire d'entrepreneurs initiative pour faciliter les connexions

“ Newsletter mensuelle diffusée a plus de 500 partenaires
@) Réseaux sociaux pour augmenter votre visibilité (Suivez-nous et @mentionnez-nous)

Un kit de communication fourni au décaissement du prét (dipléme, stickers, logo)

NETWORKING ; DEVELOPPER VOTRE RESEAU GRACE A IVB »
“* Participez aux "Rendez-vous Café'In" T“F VENDEENNES
dJel ulee™ w

@ Partagez vos expériences lors des ateliers
Présentez votre entreprise a la soirée annuelle
des lauréats de votre Territoire

@ Participez aux événements partenaires économiques
En devenant adhérent vous serez invité a la grande soirée

de fin d'année et pourrez voter a notre Assemblée Générale

TROPHEES 1,

NIB =

EL -
UN LABEL NATIONAL ACCESSIBLE AUX JEUNES ENTREPRISES ﬁi@g
_ Notre Label Initiative Remarquable peut valoriser votre engagement RSE %



PREVENTION SANTE DES DIRIGEANTS

. \VOTRE ENTREPRISE REPOSE SUR VOUS'! Et vous, ol vous positionnez-vous sur ce barométre ?

Optimisez vos process pour gagner du temps Ja le sentiment d’avoir suffisamment de temps libre

~ Mettez en place des outils de gestion Pas d'inquiétude 4 avoir,
52 Trouvez un éauilibre vie pro/perso tout va bien !

8 neq pro/p

 Prenez soin de votre santé

M Respectez les consignes de sécurité Ja consacre Pessentled de mon temps & Fentraprise

W Vérifiez votre couverture prévoyance M

: . Attention : la situation Nattentez plus,

T est préoccupante. faites-vous aider !
Voici le Barométre santé de Je vols ma sanké se dégrader Il faut demander de Faide !

I'entrepreneur (ré-Agir) conqu pour B e g

que chaque dirigeant.e d’entreprise AL U iU DL S
Je ne trouve plus le sommeil

puisse prendre conscience, des les  EeEs s S P
premiers signaux de difficulté et ose BT e s ke et demandez de aide !

faire le premier pas pour s'entourer. bl L It L
J'ai des idées noires

Co baromitre s'appule sur los travaux de recherche réalisés par Cdila Magras, docteure en drodt.

Un soutien psychologique des entrepreneurs, gratuit et confidentiel :

CMA - Artisans APESA85 Second Souffle
MERIEM BOUTERA contact85(@apesa-france.com www.secondsouffle.org
mboutera@artisanatpaysdelaloire.fr Tél: 0251376705 Tel: 06 1994 37 22
Remplissez le formulaire Help sur www. secu-independants.fr I.H_P |

Aide sociale - Appel 3698 L'uf‘reglbbaledelaSécurir'e:u:ia'e

o wous accompagner dans vas difficultés

PREVENTION DES DIFFICULTES - AGIR DES LES PREMIERS SIGNAUX

$ Manque de “\ Trésorerie qui se #4 Impression de lutter “* Moral en baisse
rentabilité dégrade contre des incendies

& Perte de clients = Retard de ! Incapacité a se & Tensions avec |'équipe ou
paiements rémunérer partenaires
QUOI FAIRE ?

®: PARLEZ A VOTRE COMPTABLE ET VOTRE BANQUE

R, APPELEZ INITIATIVE VENDEE BOCAGE POUR DU SOUTIEN

& CONTACTEZ UN DES CONSEILLERS CI-DESSOUS POUR ETRE GUIDE GRATUITEMENT

m SE RENSEIGNER SUR UNE PROCEDURE DE MANDAT AD HOC

~/ ETABLISSEZ UNE STRATEGIE (EX : ETALEMENT CHARGES, RECOUVREMENT, DAILLY )
$ REALISEZ UN PLAN DE TRESORERIE MENSUEL EN FONCTION DE VOTRE STRATEGIE
@ SIVOUS ALLEZ MAL, CONTACTEZ L'APESA OU SECOND SOUFFLE

’sos) LES CONSEILLERS DEDIES :
\ TOUTES ENTREPRISES - DDFIP85.PGP.ACTIONECONOMIQUE@DGFIP.FINANCES.GOUV.FR
MAGALI GIRARD : 02 51 36 58 09 / 06 26 22 63 61

ARTISANAT - BRUNO LAYEC - BLAYEC@ARTISANATPAYSDELALOIRE.FR
AGRICOLE - CHRISTIAN.PETITEAU@PL.CHAMBAGRI.FR



https://www.fondation-entreprendre.org/wp-content/uploads/2021/09/Fondation-Entreprendre-Barometre-VDEF_WEB.pdf
mailto:mboutera@artisanatpaysdelaloire.fr
mailto:ddfip85.pgp.actioneconomique@dgfip.finances.gouv.fr

TUTO MON ACCOMPAGNEMENT FACILITE AVEC ARKA :

Je me connecte avec mes codes
Je vérifie que je suis sur mon profil

>‘< rka utilisateur “Entre "an haut 3
preneur”en haut a
\" & \'. droite ‘

: v 07 testinit...
\>
@ Profil =
Contextes
Entrer Défaut
uotre Adresse
Lien pour le fBUveS » ((Entreprencur
mot de passe mot de 1 rue des M
passe A Utilisateurs
Herbiers
Mouveau identifiant [» Deconnexion
prénom.nomi@inifrance

@ Vous pouvez cliquer sur la croix bleu pour “ajouter un
mois” et le trait rouge pour “supprimer un mois”.

‘ Je remplis “ma météo mensuelle”avant le 15 du mois suivant

Se conneEter puis se ., @ Dans votre projet : Rubrigue
rendre sur “Mon projet "Parrainage et Indicateurs”

(-] Ajouter des chiffres X Supprimer des chiffres

@ Vous descendez a la

rubrique “Indicateurs” iterrations complémentaies

& FProjer

INITIATIVE VENDEE BOCAGE - Projet #PRJD0503868 "

N'oubliez pas d'enregistrer n
" Enregistrer
[Demande Internet] test - DELANOE Emmanuelle” Pnencamént

b 4 e — @ Je transmets des infos réguliérement @

Je peux gjouter mes commentaires l'activité du mois dans mon
espace communication “Echanges” en envoyant une note.

Communications »

Echanges ) - Mon parrain et chargée d'accompagnement peuvent étre en
consultation de ma météo et compiler les informations liées aux

= J— , entretiens sur votre espace confidentiel dans “Communications”.

Pate ke

Pour toute difficulté appeler dés que possible

(—0
ﬂ]% TOUS NOS VEUX DE SUCCES !!! 5

Le



nftiative " .i§ CHECK- LIST DE SUIV|

VENDEE BOCAGE

Entreprise :
TENDANCE GENERALE

De maniere générale le niveau d’activité de votre entreprise

e est-il satisfaisant ? I’ O O O O O
SIRTIRT o
Marché sur lequel vous O O O
vous positionnez
Perspectives (prospects, O O O
commandes, devis )

date:

MORAL, SANTE, ORGANISATION
Etes-vous épanoui dans votre nouvelle aventure

professionnelle ? l’ O O O O O .
Votre moral actuel et O O O
vos motivations
Organisation O O O
satisfaisante
Votre équilibre vie pro et O O O
personnelle
Vous sentez-vous bien O O O
entouré (e)

Plan de formation O O O
réalisé / programmé

Etes-vous a l'aise dans O O O

< -
o0 0 ° 0
. — -

votre role

e ., IF GESTION DE L'ENTREPRISE

-~ —
Etes-vous opérationnel sur le suivi financier de I'entreprise P

Respect du plan de l’ O O O O O .
financement de départ O O O
Aides obtenues ou en
cours (ARCE, ARE etc) O O O
Outils de suivi gestion
mis en place O O O
Prévisions de Chiffre O O O
d'affaires atteintes
Budget de trésorerie O O O
suivi
Niveau de trésorerie O O
actuel de l'entreprise O
Prix et Marges cohérents
aux prévisions et tenables O O O

-




<
o0 00 "0

0 X ¢ COMMUNICATION

T ———— Pensez-vous bien gérer votre communication ?
et prospection suivis O O O l’ O O O O O '

Réseaux sociaux ciblés O
et efficaces O O

Site et référencement O O O
internet optimum

Outils numériques O O O
utilisés pour s’organiser

Fichier clients renseigné O O O
et exploité (fidelisation)

Adhésion effective a des O O O
réseaux profesionnels

Retour sur investissement O O O
des actions analysé
MARCHE, PRODUIT, CONCURRENCE

v De maniere générale comment se porte votre marché P

00 00
- o~ 2 JONOLAORORON
EERSESS © © ©

Différenciation, O O O
recherche de valeur

Relations et expérience O O O
clients

Nouveaux produits ou O O O
services prévus

=2 o o ©

P MOYENS
D & = Avez vous les moyens suffisants pour étre performant ?

Cll coo "t 000009

Contraintes réglementaires

respectées O O O

Locaux opérationnels O O O
(intérieur - extérieur)

[ © O O

S © © ©

0o ee OV STRATEGIE, MOYEN LONG TERME
= - = Etes-vous serein concernant I‘atteinte de vos objectifs P

R © o o *00c00w

Tl © 0 0




o0 v RELATIONS PARTENAIRES

o0
- — - Vous sentez vous bien conseillé ? |’ O O O O O '
000

Relations comptable,
conseiller juridiques etc O O O

e © © ©

T © O C

SN © © O

Assurances (RC pro,
prévoyance) O O O

R © © O

RETROSPECTIVE DE LA PERIODE

Une réussite dont vous étes fier ?

Un échec qui vous vient a l'esprit ?

. . . « J'aimerais ......
Si vous aviez une baguette magique ?

VOS ATTENTES VIS-A-VIS D'INITIATIVE

Avec:

Une mise en réseau local O

Des conseils sur un point précis

Ma “méteo mensuelle”, envoi de bilan et
d’informations (ex : changement
d’indicateurs ou de fréquence)

La mise en place rapide du
parrainage ou prise de contact avec
les référents bénévoles

Profil :

Organisation d’un rendez-vous coup
de pouce ou comité suivi

O O O O



